Cuerpo C

ELCARABOBENO

EL DIARIO DEL CENTRO

Economia

Sus productos cuentan con una estructura de fécil acceso para mantenimiento

Neumatica Rotonda
distribuira compresores Boge

La compaiifa, que reporta entre un 30 y 40% de crecimiento anual, amplia su oferta para satisfacer
a clientes de la industria automotriz, manufacturera, alimenticia o todas las que tengan necesidades
de generacién y distribucién de aire comprimido

CRISTINA RINCON CARVALLO

eumtica Rotonda sumé una
N nueva marea al portafolio de

productos que ofrecen a sus
clientes. Se trata de Boge, una com-
paifa de compresores proveniente de
Alemania que, por su disefo, cuenta
con una estructura de fécil acceso pa-
ra el mantenimiento.

Los compresores Boge tienen como
cualidad que la zona del motor y siste-
ma eléetrico prolonga la vida de los
componentes, poseen una separacion
innovadora de aceite sin pérdida de
presion y separador de aceite con car-
tucho exterior, reduciendo el tiempo de
reemplazo del mismo. El tablero elec-
trénico integrado, un kit de recambio y
los tornillos son otros de los beneficios
que presenta este producto que corres-
ponde ala division de generacién y dis-
tribucién de'gire comprimido.

Foto Robert Mogollén

Antonio Linares,
en Lati i

oge
Rotond:

Antonio Linares, de
Mereadeo de Neumética Rotonda,
explied que para ellos es importante
saber que todavia existen proveedo-
res extranjeros queconfian en el pa-
is, brifiddndole la oportunidad a la
empresa de incorporar nuevas ma
cas para satisfacer las expectativas
de supiblico:

Explicé que la companfa tiene 11
afios de erecimiento sostenido y ha in-
corporado a su oferta 8 firmas que han
contribuido a su desarrollo, desde Me-
tal Work, dedicada al 4rea de neuméiti-
ca y automatizacion industrial, hasta

Boge, que cierra el ciclo dedicado al
sistema de aire comprimido y que tiene
miis de. 100 afios de operaciones.

Por su parte, Mario Rotonda, geren-

industria, pues no hay un drea
donde mayoritariamente se
utilice la neumdtica. Siendo asf, se en-
focan en todos los que usen aire com-
primido, ya sea en el sector automotriz,
‘manufacturero, alimenticio o todo lo
que tenga que ver con alguna méquina
en movimiento. Asimismo, se enfocan

industrial y estén fragmen-
tados en 3 divisiones mas una especial
de entrenamiento: la division de neu-
matica y automatizacion, la de vlvu-
las de proceso, la de generacion y dis
tribucion de aire comprimido, y final-
mentela division didéctica y de forma-
cion téenica.

La organizacién se encuentra den-
tro de las tres opeiones més importan-
tes en el 4rea de neumitica y el proce-
0 de automatizacién industrial, con
un crecimiento que va entre un 30 y

Para dar a conocer sus nuevas

para cada uno de sus clientes,
con miras a exponer esta nue-
va marca. Ademas, utilizaron
como canal la revista Provee-
dores, dedicada al mercado
industrial y que les funciona
porque dentro del radar de
actividades de mercadeo van
encaminados hacia ese seg-
mento. Igualmente, desarro-
llaron catalogos propios con-
tando con el apoyo de Boge,
que contribuyd para crear un
instrumento de comunicacién
hecho en Venezuela y donde
se encuentra toda la informa-
cién que la marca suministra.

40% anual en un ambiente competiti-
V0, a veces de recesion y de cris
mo el que se vive actualmente.
La empresa naci6 con un target espe
cifico: el pequeiio y mediano industrial,
pero hace 3 6 4 aiios cambi6, cuando cu-

brian el soporte para empezar a atender
a clientes grandes, generando una rela-
cién de mediano y largo plazo.

Hoy en dia estén orientados a toda
1a gama de compaiifas, manejando una
cartera de clientes de 800 empresas
grandes y pequefias.
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